Yanmar Construction Equipment Europe

Perspektywy rozwoju

Rynek maszyn budowlanych w Polsce stale sie rozwija. Na temat jego biezgcej
sytuacji méwi Frank Thoss, kierownik sprzedazy odpowiedzialny w firmie Yanmar
za rynek niemiecki i polski, z ktérym rozmawia Piotr Skarupa.

Na poczqtek prosze przyblizy¢ najwazniejsze
fakty z historii Grupy Yanmar. Jakim potencja-
fem obecnie dysponuje?

W 2012 r. Grupa Yanmar obchodzita setna rocz-
nice. Méwiac o mniej odlegte] historii, warto
wspomnie¢, ze w roku 1989 firmy Ammann i
Yanmar ustanowity spotke joint venture pod
nazwa Ammann-Yanmar z fabryka we francu-
skim Saint-Dizier — bedaca producentem mi-
nikoparek i wytacznym importerem maszyn
Yanmar na rynek europejski. Rok 1995 stanat
pod znakiem pierwszej na $wiecie minikopar-
ki z tzw. ,zerowym zwisem” — ViO50. W 2010
Ammann i Yanmar zakonczyly wspotprace w
ramach joint venture i utworzono Yanmar Con-
struction Equipment Europe. Po raz pierwszy
w 2014 roku firma Yanmar CEE w petni samo-
dzielnie zaprojektowata i wyprodukowata mini-
koparke gasienicowa SV26 na rynek europejski.
Podstawowym zakresem dziatalnosci Grupy
Yanmar jest m.in. projektowanie i konstruowa-
nie maszyn i urzadzen budowlanych, obejmu-
jacych mini- i midikoparki, tadowarki kotowe,
miniwozidta czy maszty oswietleniowe. Do-
starczamy tez wysokoprezne silniki stosowane
m.in. w maszynach rolniczych i budowlanych.

Nie tak dawno Yanmar swietowa! uroczystosc
wyprodukowania 60-tysiecznej maszyny w Eu-
ropie. Prosze przyblizy¢ podstawowe informa-
¢je dotyczqgce zaktadu produkcyjnego w Saint-
-Dizier.

Dzieki fabryce w Saint-Dizier mozemy bardzo
szybko reagowac na trendy i potrzeby euro-
pejskiego rynku maszyn budowlanych, a takze
dostosowac oferte do potrzeb klientéw, skrécic
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czas dostawy maszyn. W ciagu ostatnich 10 lat
poczynione w fabryce inwestycje pozwolity na
zmodernizowanie catego procesu produkcyjne-
go. Obecnie jest tam zatrudnionych okoto 300
pracownikéw. Potencjat produkcyjny fabryki
oscyluje w granicach 6 tys. maszyn rocznie. Sa-
int-Dizier to nie tylko fabryka, ale rownieZ nasza
europejska siedziba. Gtéwna fabryka Yanmar
Construction Equipment miesci si¢ w Fukuoka
w Japonii.

Jak Pan ocenia sytuacje na rynku europejskim,
szczegolnie w Europie Srodkowej i Wschodniej?
Jak wyglada pozycja marki Yanmar na tym te-
renie i w Polsce? Ktére z produktow, zwlaszcza
wsrod minikoparek, cieszq sie najwiekszym po-
wodzeniem?

Jest to trudne pytanie ze wzgledu na réznice
pomiedzy rynkami w réznych krajach. Mysle,
ze w Polsce istnieje bardzo dobry rynek dla ma-
szyn kompaktowych, ktéry wzrosnie dwukrot-
nie badZ nawet trzykrotnie w przeciagu 6-2 lat.
Uwazam, Zze polscy konstruktorzy i klienci sa
zorientowani na zachodnioeuropejskie standar-
dy i beda uwazinie Sledzic te trendy. Ten rok na
pewno bedzie zalezat w duzej mierze od dopftat
z Unii Europejskiej. Jednak w Polsce wiele sie
dzieje, jak chociazby budowy drég czy infra-
struktury telekomunikacyjnej - jest to duzy kraj
i mysle, ze ten rynek bedzie wzrastat. Poza tym
coraz wigkszego znaczenia nabiera wydajnosc
pracy i zysk, jaki z niej ptynie. Dlatego od 7 lat
pracujemy matymi krokami nad nasza pozycja
na polskim rynku, ktéra w ciggu 6-8 lat powin-
na by¢ tak samo dobra jak na przyktad w Niem-
czech, Francji czy we Wschodniej Europie.

Od prawej: Frank

Thoss i Michael Fuest

z firmy Yanmar podczas
tegorocznych targéw
Intermasz w Poznaniu.

W Polsce gtéwny rynek stanowia trzy grupy ma-
szyn:0,5-2tnp.minikoparkaSV18,nastepnie3, 5-4t
— minikoparka ViO33 i 8 t — midikoparka ViO80.
Prosze zauwazy¢, ze polski rynek to okoto 600
maszyn kompaktowych rocznie. Nasz udziat jest
na razie niewielki i stanowi 10%, co daje liczbe
60 maszyn. Dla poréwnania w Niemczech sprze-
dajemy w granicach 1400-1500 maszyn rocznie.

Jakiego scenariusza mozna sig spodziewac po
uruchomieniu kolejnej perspektywy unijnego
finansowania na lata 2014-2020?

Mysle, ze polski rynek do 2020 roku zwigkszy sie
do 2000 maszyn rocznie. Oczywiscie wszystko
zalezy od tego, jak duzo pieniedzy zostanie za-
inwestowanych w Polsce z funduszy unijnych,
a takze z kieszeni polskich inwestoréw i przed-
siebiorcéw. Obécnie rynek koparko-tadowarek
to ilos¢ ponad 2 tys. sztuk rocznie — ta liczba
bedzie drastycznie spadac w przysztych latach.
Za przyktad moge podac Niemcy, gdzie w 1992
roku zostato sprzedanych 1900 sztuk koparko-
-tadowarek - dzisiaj jest to zaledwie 150 sztuk,
poniewaz taka maszyna nie jest wydajna. Jezeli
uzywam koparko-tadowarki do transportu mate-
riatu to nie moge réwnoczesnie kopac i na od-
wrot — na taka sytuacje mozna sobie pozwoli¢
tylko wtedy, gdy godzinowa stawka pracy jest
bardzo niska. Dlatego w Niemczech do takich
prac wykorzystywane sa dwie maszyny - mate
koparki i tadowarki, co jest wydajniejsze i efek-
tywniejsze. Tym bardziej, ze koszt takiej koparki
w euro to 20 tys. a tadowarki 40 tys., czyli po
zsumowaniu tyle samo co koparko-tadowarki.

Dziekujemy za rozmowe.
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